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Un service à disposition de ses adhérents 
qui permet à ces derniers de poser une 
question sur l’ensemble des thématiques 
concernant la vie des entreprises (social, 
environnement, fiscal & juridique ou 
transport & logistique).

LA FÉDÉRATION 
DES DISTRIBUTEURS 
D’ÉQUIPEMENTS 
ET SOLUTIONS ÉLECTRIQUES, 
GÉNIE CLIMATIQUE, 
PLOMBERIE ET SANITAIRE

COEDIS 
INFO SERVICES

Pour chaque domaine, 
notre équipe d’experts 

s’engage à offrir une réponse 
dans un délai de 48h maximum

Une Fédération nationale dynamique au cœur des filières 
électriques, génie climatique, plomberie et sanitaire.
COEDIS est une organisation professionnelle qui représente et défend les 
intérêts des distributeurs professionnels auprès des pouvoirs publics et des 
autres acteurs économiques. Elle accompagne ses entreprises adhérentes sur 
l’ensembles des sujets juridiques, fiscaux, sociaux, formation, environnementaux, 
RSE, transport et logistique, sans oublier les sujets d’actualité de sobriété 
énergétique et de décarbonation. Elle facilite l’accès au marché des produits 
et solutions plus durables notamment en assurant une bonne transmission 
des datas environnementales au sein de la chaîne de valeur.

Elle fédère des entreprises constituées de groupes de taille internationale, 
de groupements, de réseaux, de TPE, PME et d’indépendants. Elle s’adresse 
aux clients professionnels installateurs, intégrateurs, collectivités locales et 
territoriales, aux industriels ou encore au secteur tertiaire.

En France 85% des équipements et solutions sont distribués via les points de 
ventes et showrooms des adhérents de COEDIS. Aujourd’hui, ils représentent 
un véritable maillage territorial au plus près des clients professionnels.
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LES DISTRIBUTEURS PROFESSIONNELS D’ÉQUIPEMENTS ET SOLUTIONS
ÉLECTRIQUES, GÉNIE CLIMATIQUE, PLOMBERIE ET SANITAIRE AU CŒUR D’UNE FILIÈRE PROFESSIONNELLE B TO B

Maillon essentiel de son environnement métier, COEDIS interagit avec l’ensemble de ses partenaires afin de protéger, défendre et valoriserles 
intérêts de ses distributeurs professionnels et développer leur rayonnement en cohérence avec ceux des autres acteurs de notre filière.

COEDIS, PARTENAIRE-CLÉ DE FAB-DIS ET ETIM POUR LES ÉCHANGES DE DONNÉES PRODUITS

SOCIAL / FORMATION
Elle se réunit pour définir les orientations générales et les positions de 
la Fédération défendues dans l’ensemble des instances paritaires de la 
branche dans le cadre de la convention collective du Commerce de Gros 
(CCN 3044) et sur la formation professionnelle. Elle développe des actions 
et des partenariats pour accroître la visibilité de nos métiers et favoriser le 
recrutement de salariés.

ENVIRONNEMENT / RSE
Elle détermine les orientations et positions de la fédération pour anticiper 
les futures réglementations et ainsi intégrer les préoccupations des 
distributeurs dans le cadre de leur élaboration. Elle fait remonter les 
réalités opérationnelles d’application des réglementations et fixe les projets 
prioritaires internes et ceux à mener avec les partenaires de la filière sur les 
thématiques liées à l’économie circulaire, la rénovation énergétique et la 
décarbonation du secteur du bâtiment.

COMMUNICATION
En lien avec le Conseil d’Administration, elle est en charge de l’ensemble 
de la stratégie de communication de la fédération et de l’élaboration des 
différents outils.

JURIDIQUE / FISCALE
Elle est mobilisée sur de nombreux sujets liés aux différentes thématiques 
fiscales et juridiques auxquelles les entreprises sont confrontées.

TRANSPORT / LOGISTIQUE
Elle vise à mettre en avant les spécificités des distributeurs professionnels 
et notamment valoriser leur engagement environnemental quant aux 
livraisons du dernier kilomètre.

GÉNIE CLIMATIQUE/SANITAIRE – PLOMBERIE 
- ÉLECTRICITÉ 
Au nombre de 7, chaque groupe de travail assure le relais d’information sur 
les évolutions réglementaires auprès des adhérents et sert d’interface avec 
les pouvoirs publics en étant force de propositions au nom de la fédération 
sur des sujets techniques.

DES COMMISSIONS, DES SERVICES
ET DES EXPERTS... AU SERVICE DE SES ADHÉRENTS

FAB-DIS c‘est plus de 3 000 fabricants et distributeurs professionnels qui 
utilisent ce format d‘échange pour référencer leurs offres de manière simple 
et rapide et accroître leur visibilité auprès des clients, avec pour bénéfice, 
jusqu’à 40% de temps gagné sur les opérations de référencement grâce 
à ce format multi-métiers accessible au plus grand nombre. Complet 
et facile à intégrer, FAB-DIS comporte 12 blocs de données structurées 
(Commerce, Logistique, Règlementaire, Média…) dont ETIM.

ETIM est un modèle international, véhiculé par FAB-DIS, de classification et 
de caractérisation des données techniques pour les produits de l’appro-
bâtiment. Le modèle ETIM permet la classification et la description 
uniforme des produits techniques par groupes de produits, classes de 
produits, caractéristiques et valeurs. Commun à 24 pays et disponible 
dans 22 langues, il permet aux fabricants et distributeurs professionnels de 
valoriser les produits sur des critères techniques standardisés en mettant 
en avant leurs bénéfices et leurs innovations. Résultat : la digitalisation 
des informations techniques comme tremplin de votre visibilité !

Maillon essentiel de la chaine de valeur entre les fabricants et les clients artisans et 
installateurs professionnels, le distributeur professionnel accompagne et conseille sa 
clientèle dans leurs projets d’installation, d’intégration ou les besoins de maintenance sur 
les trois marchés (Résidentiel - Tertiaire - Industrie) adossés à une sélection d’offres de 
produits et services, disponibles et adaptés.

Au cœur de ces échanges, il joue un rôle unique en s’appuyant sur :

LE MÉTIER DE LA DISTRIBUTION D’ÉQUIPEMENTS 
ET DE SOLUTIONS ÉLECTRIQUES, GÉNIE CLIMATIQUE, 
PLOMBERIE ET SANITAIRE 

AU CŒUR D’UNE FILIÈRE INNOVANTE

• Choix de l‘offre de produits et services : il est en veille sur les 
innovations et constitue une offre commerciale la plus adaptée aux 
attentes de ses clients en respectant les différentes réglementations.

• Proximité avec ses clients : à travers un réseau de 
points de vente et showrooms physiques, endroits 
privilégiés de contact grâce aux stocks disponibles et 
aux conseils des équipes, qu’elles soient commerciales 
itinérantes et sédentaires ou techniques. De plus, des 
sites e-commerce, catalogues personnalisés, échange 
EDI, viennent compléter le dispositif par une proximité 
digitale pour faciliter le choix du client.

• Respect des normes et de l‘environnement : il s’engage 
en matière de développement durable et RSE par la 
mise à disposition de produits et solutions plus durables 
concourant aux objectifs de rénovation énergétique et 
décarbonation de la filière.

• Excellence logistique, stockage et transport :  leur 
savoir-faire en matière de chaine logistique est clé afin 
de garantir la meilleure disponibilité selon les besoins et 
les activités des clients.

• Expertise partagée au service des clients : il transmet 
son expertise sur des marchés de plus en plus spécialisés, 
d’un point de vue technique et réglementaire et organise 
des formations adaptées aux différents profils des clients.

• Innovation du service client : ils développent une offre de services 
sur-mesure afin d’accompagner leurs clients avec, par exemple, des 
prestations de gestion de projet, de constitution de lots, de gestion et 
d’ordonnancement sur site.
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